Revenue Recognition

2" Edition

Steven M. Bragg



Table of Contents

Chapter 1 — Revenue ReCOgNItIoN ... sss s sss s nnnns 1
LArNiNG ODJECHVES ....ceiiiiiiiiiiii ettt e e oottt e e e e e e e bbbt e e e e e e e e aaneeeeeeaaa e e e e nntbbeeeeaaeeeaannreeeaaaaean 1
T a1 oTo U1 i o] o 1P 1
Topic 606, Revenue from Contracts with CUSIOMErS ..........ccoooiiiiiiiiiiiiee e, 1
The Nature of @ CUSIOMET.........cco i 1
Steps in Revenue RECOGNITION .........oiii ettt e e e e e e s e e e e e e e e e e e e neneeeas 2
Step One: Link Contract t0 CUSIOMIET......cooiiiiiiceceeeee e 2
Step Two: Note Performance Obligations.............coiiuiiiiiiieaeie et a e e 4
Step Three: DeterMing PriCES ....ccii i a e e e e e e e aaeas 6

Variable CoNSIAEIatioN...........coviiiiiiiiee e 6
POSSIDIlity Of REVEISAL ...ttt e e e e ettt e e e e e e et ae e e e e e e e e nnneeeas 7
TimME ValuE Of MONEY ...ttt e e oo oottt e e e e e e e e nn e e e e e e e e e e s e anbeneeaaaaeaaannns 9
N [oTaTer= Tl W Ofe g 1 To L= = o) o 1P PPPPPPPRt 10
Payments t0 CUSIOMIEIS. .. ... ..ottt e e e e e et e e e e e e e e e ne e e e e e e e e e e e annenees 11
0 g Lo I o111 =T PP PPPPPPPIRt 12
Step Four: Allocate Prices to Obligations ............ooiiiiiiiiiia e 12
Allocation Of PriCEe DISCOUNTS..........cciiiiiiiiiiiii e 13
Allocation of Variable Consideration...............ocuviiiiiiiiiiii 14
Subsequent Price ChangEs............e ittt e e e e e e st e e e e e e e e s nraeeeeeaaaeeaaanes 14
Step Five: RECOGNIZE REVENUE .......coiii ittt ettt e e e e e e s et e e e e e e e e e nneeeees 15
Measurement of Progress COmMPIELION ........coiui i e e e 16
L@ 10 {00 1Y =Y T o 16
T 01U 11V 1= 4 o T - PP 17
Change iN ESHMALE .......ooiiiiiii ettt e e e et e e e e e e e e ennree e e e e e e e eaannes 18
ProgreSS MEASUIMEIMENT. ... . .uuiiiiiiiiiiieieeeeeee ettt tee ettt ettt e et ettt ettt ettt e st st st s st s s e e e et eeeeeeennnnnnnes 18
Lo 1) 2= (U 5 o PSR SP 18
107010 15T =T o o2 ST 19
L070) 01 1= Lo 0 1V Fo T 11 To= 1 [ ] o 5 19
Treatment as Separate CoNract...........ooooi i, 19
Treatment as ContinUING CONEFACE........cooii it e e e 20
ENtitlemMent t0 PaYMENT.........o ittt e et e e ettt e et st b e ennenennnee 21
CoNtraCt-Related COStS . ... i 22
Costs t0 Obtain @ CONTFACT.... ..o e 22
Costs t0 FUIfill @ CONTrACE ... ... e 23
AMOTtiZAtioN Of COSES....cciiiiiiiiieiceee e 24
IMPAIMENT Of COSES...ciiiiiiiiiiiiee e 24
L o7 11 ][0 1 PSSP 24
Y o] o] To7=1 o1 1 4SS 24
O] 4= o) (=T RS 10T g F- YRR 25
REVIEW QUESHIONS ...ttt e e oo e e ettt e e e e e e s nae e et e e e e e e e e s e annseeeeeaaeeeaannnsnneeas 26
REVIEW ANSWETS ...ttt ettt oo oot ettt e e e e e e et etaa e e e e e e e eeeesana e e e eeeeesenn e eaeaeeenennnnnaaaaaans 27

Chapter 2 — Other RevVenUE TOPICS......ccciiiiiiiiiiririseessssss s s s ss s s s s s s s s s s 29
=T T a1 To IO o] [=Te1 )= USRS 29
T (o T [T i ) o 1R 29
Bill-and-HOIA ArTaNGEMENES ... ..uuiiiiiiiiiiiiiiiiiiieeeeeebbbe bbbt e e bbb bbbt b e et e et e st e s e s ssesseebbbbbeeneennees 29
Consideration Received from @ SUPPIIEE .....ccooiiiiieieeeeecee e 30
CoNSIGNMENT AITANGEMENTS. ... . .uiiiiiiee ettt e e e ettt e e e e e e s e aeeeeeaaaaaasaaanteaaeeaaaeeaaansseneeaaaaeeaaansreenes 31
L@ 1] (o]0 =Y oot ) = [ T 32
Customer Options for Additional PUIChaSES .........coooiiiiiiiiieeeeceeeee e 32
[T = {0 L PSSP 34
Gains and Losses from Nonfinancial Asset Derecognition ...............cooieiiiiiiiiiiiiiiie e 35
[ Te=T g ] o o PP P PP PP PP PO PP PP PPPPPPPPPPPPPPPRS 35

NONrefuNdable UPfIrONT FEES ... ...uuuiiiiiiiiiiiiiiiiiitieetitiiiiieeeeeeeeeeeee e aeeaaeassaeeesssesseesssesssssessssssssssssenssnnnnnes 37



Table of Contents

PrINCIPAI VEISUS AQENT ...ttt bttt ettt et et e ettt ettt st s s et e e s ettt e ettt et et e e eeennnen 38
REPUICNASE AQGIEEIMEINTS ... uuiiiiiiiiiiiiieietieeeee ettt bbb bbb ettt et e ettt et e e e e bbb ettt ettt sttt e st s et s s s st s et eteeeeenennenneen 39
Unexercised Rights Of CUSIOMEIS ... e e 40
WaaITANTES ..o 41
O] 4 E=T o) (=T ARSI 1y 0 g F- Y EERP ST 42
REVIEW QUESHIONS ...ttt e e e e oottt et e e e e e e s nb b et eeeaaeeesaanebaneeeaaeeaaannneneeas 43
REVIEW ANISWEN'S ...ttt ettt ettt ettt 5555555555ttt sttt ettt e e e e nennn e e 44
Chapter 3 — Revenue Presentation and DiSCIOSUre ...........cccoviiiiiiiiiiiccnis s 45
=TT a1 To IO o] [=Te1 1)Y= U EETP R P 45
INEFOAUCTION ... 45
T o] e= 11T ] o TP PP PO TP PP PPPPPPPPPPPPPPPRS 45
D E 1ol [0 1 U= TP P PP PO PP PP PPPPPPPPPPPPPPPRS 45
(O] 4 E=T o) (=T RS TU 1y T4 g F- Y EERP P 48
REVIEW QUESHIONS ...ttt e e e e oo ettt e e e e e e s s ab b et e e e e e e e e e e annbtaneeaaaeeaaannnneeeas 49
REVIEW ANISWEN'S ...ttt ettt ettt 5555555555555ttt £ttt sttt ettt et e e e e nnnnne 50
Chapter 4 — Management of Revenue Recognition...........cccocemmmnin s nnenns 51
T T a1 To IO o] [=Te1 1)Y= SRR 51
INEFOAUCTION ... 51
[dentification Of CUSIOMETS.......coi it e e e e e e e e e e e e e e e s amnerneeeaaaeas 51
CoNtractual CONSISIENCY ..ottt e ettt e e e e e e e ab et e e e e e e e s e nnseneeeeaaeeeaanneeeeas 51
LO70]a] 1= To1 @Yo o[ (=Yo F= LiTo] o SRR 52
Performance ClarifiCation.............coii oottt e ettt e e e e e e e e e e e e e e e e e e nneeeeas 52
Variable Consideration ANGIYSIS............ue it e e e et et e e e e e e e e e e e e e e e e e e anneeeaeeaaaeas 52
Time Value of MONEY ANAIYSIS ........eiiiiiiie et e e e e e e e st e e e e e e e e e anrreeeeaaaaeaaanns 53
Standalone SelliNg PriICES ...ttt e e e e e et e e e e e e e s et e e e e e e ae e e e anneeeeas 53
Measurement of Progress COmPIELION ..........ooiiiiiiiiiiie e e e e 53
Costs 10 Obtain @ CONTFACE..........eeeiiiiee et e ettt e e e e e e e e e e e e e e e e e anneeeeas 54
Bill-and-HOIA ArTaNGEMENES ........uieiiiiiiiiiiiiiiieeee ettt e e e bbbt bt et e e st e e s s s st tsssseseesesbbsbeneneennne 54
TS =T [ TP P TP PP PP PO P PP PPPPPPPPPPPPPPPOS 54
(O] 4 E=T o) (=T RS TU 14 T4 = YU SETR 54
REVIEW QUESHIONS ...ttt e e oo e oottt e e e e e e e s e naee et eeaaeeeeeaannbsnneeaaaeeaannnnneeas 55
REVIEW ANISWEN'S ...ttt ettt ettt 5555555555555 55ttt 5455t s st te e e s e eeeennnnn 56
L€ o= 7 1 57
INAEX e s 59

i



